valmennusohjelma

Valmennus yrityksille, jotka haluavar syventid markkinointiosaamistaan ja loytiii
kustannustehokkaita keinoja toteuttaa markkinointia sekd myyntid yrityksen

liikevaihdon kasvattamiseksi.



VALMENNUKSEN SISALTO

lavoitteet ja
markkinoinnin
haasteet

Markkinoinnin
Jja myynnin
suunnittely

Konkreettiset

toimenpiteet

Johtaminen,

mittaus,

vaikuttavuus

Tavotteiden
saavuttaminen
ja jatkotoimet

RYHMAPAIVAT (pdivien jdrjestys voi vaihdella ryhmin tarpeiden mukaan)

1

MARKKINOINTI
OSANA YRITYKSEN
STRATEGIAA
Lihtilaukaus

Kasvumarkkinointiin

2

KASVUMARKKINOINNIN
JALKAUTTAMINEN
KAYTANTOON
Budjetointi, aikatauluttaminen,

mittarit ja tavoitteet

3

TYYTYVAINEN ASIAKAS
MAKSAA LASKUN
Palvelupolun suunnittelu,

asiakaspalveln

YRITYSKOHTAISET VALMENNUSPAIVAT

Jl

Kasvuworkshop

Yrityskohtaisten valmennuspiivien aihealueet mairitellddn yhdessd suunnitelman mukaisten kasvuhaasteiden mukaan.

2

Kasvumarkkinointi-
suunnitelman

laatiminen

3

Yrityksen tarpeen mukaan

4

SAHKOINEN
MARKKINOINTI
www, sihkdinen
kaupankéiynti, mobiili,

sosiaalinen media

Yrityksen tarpeen mukaan

MYYNTIPAIVA
myyntityd, argumentointi,

motivointi, pe/on voittaminen

Yrityksen tarpeen mukaan

6

SISAINEN
MARKKINOINTI JA
VAHVUUDET

Ihmiset, tieto, tahto ja tunne

Kéytiinndssi nimi péivi ovat olleet mm. myyntivalmennuksia, koko henkildston motivointeja, avainhenkilviden sparraamista tai vaikka markkinointisisiltojen médirittimista.

/4

KASVUMARKKINOINNIN
TULOKSIEN ESITTELYT
loppubileet, kertaus,
mitdi opittiin, tulevaisuuden

ennustaminen




TULOKSIIN TAHTAAVAA VALMENNUSTA

Markkinointi tuo kasvua

Kiytinnonliheinen ja mukaansatempaava kasvumarkkinoin-
nin valmennusohjelma (KMO) sisiltdd vankkaa markkinointi-
asiaa pk-yrityksille, joilta 16ytyy seka kilpailuviettid ettd vahvaa
draivia kasvuun. Ohjelmaan osallistuu tyypillisesti 10-15
yritystd kerrallaan. Valmennus sopii yrityksille, jotka haluavat
erottautua selkeisti kilpailijoistaan ja syventdd omaa markki-
nointiosaamistaan. Valmennusohjelma on jirjestetty useaan
otteeseen Keski-Suomessa sekd Pirkanmaalla ja nyt ensimmiis-
td kertaa myos Satakunnan alueella. Valmennuksen on kiynyt

menestyksekkiisti ipi jo noin 70 kasvuaktiivista yritysti.
Yy J yrity

Ohjelman aikana yrityksen markkinointi viritetdan huippu-

kuntoon. Aikaisempaa markkinointikoulutusta ei tarvita.

Miksi lihtisin mukaan?

Kasvumarkkinointi on parhaimmillaan yrityksen selkein
kilpailuetu ja paras tapa kasvattaa liikevaihtoa luonnollisin
keinoin. Ohjelman aikana kullekin yritykselle laaditaan kattava
kasvumarkkinointikonsepti, jonka kautta yritys [6ytdd mark-
kinoinnilliset kilpailuvalttinsa, kiteyttdd tarjontansa ja poimii
kiyttoonsi oikeat keinot ja kanavat saavuttaa houkuttelevim-

mat kohderyhmii.

Lisiksi markkinointiajattelua jalkautetaan organisaatiossa myds
ruohonjuuritasolle suoraan asiakasrajapintaan. Ryhmissi saat
ulkopuolista nikemyst, silld sokeus oman yrityksen haasteille
ja mahdollisuuksille on usein pk-yrityksen suurimpia ongel-

mia.

Oikein johdettuna markkinointi on kannattava investoin-
ti, jonka tuotto voi ylittiii kaikkien muiden investointien

tuoton

Kasvumarkkinointi on nopein yrityksen kiytossé oleva

keino kasvattaa kysyntii.

Kasvumarkkinointi on kasvun moottori, jota aivan liian

monet suomalaisyritykset ovat vasta kiynnistimidissi.

VALMENTAJAMME

Teemu Kankainen,
Kasvumarkkinointi-

valmentaja

Teemu on sisdisen mark-
kinoinnin, seki kasvuun
tahtddvin pitkdjinteisen

markkinoinnin erikoismies.

_____________________+

Hanna Kallio

valmennusyksikon johtaja

Hannan erityisosaamista
ovat myynnin- ja markki-
noinnin johtaminen seki

5 csimiestyo.

_____________________+

Janne Pollinen
Kasvumarkkinointi-

valmentaja

Janne on yritys- ja asiakasta-
pahtumien ammattilainen,
jonka innovatiiviset toteu-
tukset ylittdvit asiakkaan
odotukset kerta toisensa

jalkeen.



Objelman tuottaa Aava & Bang Oy Satakunnan ELY-keskuksen rahoittamana

ILMOITTAUDU HETI, SILLA OHJELMA ON SUOSITTU JA PAIKKOJA RAJOITETUSTT!

Lisdtietoja:

VALMENNUSSISALLOISTA:
Timo Koponen

Aava & Bang Oy

. 020 786 1860

timo. koponen @bang. i

KAYTANNON JARJESTELYISTA:

Pia Osterlund
Satakunnan ELY-keskus
p. 050 395 2667
pia.osterlund @ely-keskus.fi

B Elinkeino

[Imoittautumiset:

Timo Koponen

Aava & Bang Oy

p. 020 786 1860
timo. koponen @bang.fi

TAI
www.bang. filkmo

Vipuvoimaa

, lkenne- ja E U - lt
ympéarnstokeslkus " a-

2007-2013

Faktat?!

*  Objelma alkaa 24.1.2012 ja kestiii G kk.

o Satakunnan ELY-keskus tukee osallistuvia yrityksii.

*  Yrityksen omavastunosuus valmennuksesta on
2000€ (alv 0%).

*  Rybmiikoko on maks. 15 yritysti

*  Samasta yrityksesti voi osallistua useampi henkilo ilman
erillisti kustannusta.

*  Objelma on tarkoitettu satakuntalaisille pk-yrityksille ja

rybmdévalmennukset tapahtuvat Porissa.

aava & bang

Euroopan unioni
Euroopan sosiaalirahasto



